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¿QUE ESTÁ PASANDO?
Hoy en día la mayoría de las empresas,  se mueven en un entorno
complejo y poco predecible que las obl iga a transformarse y tener
que “reinventarse” de forma permanente.

¿Qué provoca esta situación de incertidumbre?

Incremento de la competencia
La tecnología está contribuyendo a
disminuir  las barreras en
prácticamente todos los sectores y
que la global ización de los
mercados sea una real idad.

Mayor poder de los cl ientes  
Los cl ientes t ienen más
información,  son más inf luyentes y
van por delante de las empresas,  y
éstas deben evolucionar para dar
respuesta y anticiparse a sus
necesidades y expectativas.  



INDICADORES SOBRE USO T IC  EN LAS EMPRESAS 
 2022-2023 

* Información INE



USO DE LAS T IC  POR COMUNIDADES Y  CIUDADES AUTÓNOMAS 
1º  TRIMESTRE 2023

Información INE
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Digitalización

¿QUÉ ES LA DIGITALIZACIÓN?
Es el  proceso de conversión de medios analógicos a digitales.

Digitalización
empresarial

Es el  proceso de incorporar tecnologías digitales en una empresa
para mejorar la ef iciencia ,  la productividad y la adaptación a un
entorno digital .



BENEFICIOS DE  LA
DIGITALIZACIÓN Y
PRESENCIA ONLINE
EMPRESARIAL

La adopción de tecnologías digitales permite mejorar
la eficiencia operativa, reducir costes y acceder a
nuevos mercados y cl ientes.

Los usuarios españoles,  se sitúan un 10%
por encima de la media europea en
habi l idades digitales básicas
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Digital ización de
documentos o de

información

Digital ización de
procesos

Digital ización
como modelo de

negocio

Tipos de digitalización



Software ERP
CRM para gestión de clientes
Desarrollos a medida
Etc.

DIGITALIZACIÓN DE
PROCESOS

Un CRM puede l legar a convertir  hasta un 300% más.
El  91% de las empresas de más de 10 empleados
uti l iza un software CRM.



Con el Boom de digital ización que ha
ocasionado el Kit  Digital  y la Agenda España
Digital  2026.

Este se ha convertido en un momento
idóneo para replantear la estructura digital
de tu empresa. 

Comenzando por un software de facturación
adaptado a las nuevas normativas antifraude
y de facturación digital .

UNA GRAN OPORTUNIDAD

Se preveé que para 2025 todas las empresas y
autónomos deberán tener adaptado su software de
facturación a los mecanismos de facturación digital
aún por determinar.



DIGITALIZACIÓN COMO
MODELO DE NEGOCIO
Cada vez existen más empresas
digitales en el mercado que ofrecen
soluciones tecnológicas a sus clientes y
que adaptan sus procesos y productos
continuamente a las nuevas
tecnologías. Generando más valor e
incrementando beneficios.

 Ejemplos de negocio digital :  t ienda online de ropa (ecommerce),
una aplicación móvil  de reparto de comida a domici l io o una web
de alqui ler de apartamentos turísticos, etc



PRESENCIA ONLINE

Construir  la presencia onl ine es una tarea compleja y constante.  

El  trabajo para mejorar la presencia en onl ine de las empresas supone toda
una serie de procesos orientados a un objetivo básico:
 

Lograr el  escaparate virtual  perfecto para que potenciales
clientes encuentren un negocio .   

A veces,  se comete el  error de pensar que si  una empresa no vende por
Internet no necesita tener presencia en Internet ,  pero nada más lejos de la
real idad.  Los consumidores buscan onl ine,  aunque acudan presencialmente a
hacer su compra.  



INFLUENCIA ONLINE
Se calcula que el
comportamiento onl ine
inf luye en el  56% de las
compras hechas en el
mundo f ís ico.

56%



PÁGINA WEB /  COMERCIO
ELECTRÓNICO

 El 37% de PYMES que tiene página web o
ecommerce lo ha puesto en marcha en los últimos
5 años.

Para cualquier empresa o negocio es fundamental tener una
presencia online que represente su imagen corporativa de
manera efectiva. Ya sea una web coporativa o de servicios o una
tienda online, es importante que esta sea diseñada de manera
profesional y atractiva para poder captar la atención de los
usuarios y potenciales clientes.

También es fundamental que esté optimizada para los motores
de búsqueda, lo que permitirá mejorar su posicionamiento en los
resultados de búsqueda de Google y otros buscadores.



Desarrolla un plan de social
media, define tu público
objetivo y mantén informados
a tus clientes, conseguirás:

REDES SOCIALES

Conectar con la audiencia es la clave del éxito

Mejorar y humanizar la marca de la empresa.
Aumentar el tráfico a tu web
Y generar clientes potenciales o una
necesidad en tus clientes



SOCIAL  ADS

Capta nuevos clientes con
una capacidad de
segmentación muy precisa

Captación de cl ientes a través de
campañas visuales más potentes y
efectivas que en buscadores.



POSICIONAMIENTO SEO Y  SEM

El tiempo pone a cada uno en su lugar, pero
si haces SEO te pone un poco más arriba

El posicionamiento SEO y SEM son dos estrategias de marketing digital que
buscan mejorar la visibilidad de una página web en los motores de búsqueda. 

El SEO se enfoca en optimizar el contenido y la estructura de la página para
que los motores de búsqueda la encuentren relevante y la muestren en los
primeros resultados de búsqueda orgánica. 

Por otro lado, el SEM se enfoca en la publicidad pagada en los motores de
búsqueda , como Google Ads, para aparecer en los resultados destacados en
la parte superior de la página. Ambas estrategias son importantes para
mejorar la presencia en línea de una empresa y aumentar el tráfico a su sitio
web.



Informe SemRush de análisis de la competencia: COMPETIDOR 1

KEYWORDS:
- Bolsos piel
- Moda mujer
- Billeteros hombre
- Productos cuero



Informe SemRush de análisis de la competencia COMPETIDOR 2

KEYWORDS:
- Bolsos piel
- Moda mujer
- Billeteros hombre
- Productos cuero



GOOGLE MY BUSINESS
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Las empresas de larga trayectoria son las más
pasivas en su digital ización por la creencia de estar
ya consol idados / posicionados en su sector ,  y una
de cada tres,  no real iza ningún t ipo de acción.

La digital ización no debe considerarse como un f in ,
s ino como un medio para poder innovar en el  modelo
de negocio y poder extraer todo el  potencial  que la
tecnología puede aportar ,  para ser ,  ante todo,
ef icaces,  pero a la vez ef icientes

Aparecer en las primeras páginas de Google no es
fáci l .  Pero ¿sabes qué?,  s i  no apuestas por la
visibi l idad de tu negocio en internet ,  estarás
consiguiendo que tú marca desaparezca en la
inmensidad del  mundo onl ine.



DIGITALIZACIÓN:  
¿OPCIÓN U OBLIGACIÓN?

La digital ización ya no es una opción,  es una
obl igación.  El  consumidor siempre ha sido
exigente.  La diferencia es que hoy en día
tiene mucha más información que antes.  

La velocidad en la que se hacen los negocios ha cambiado.  Procesos que tardaban una semana,
se hacen hoy en día en cuestión de minutos.  Hay que estar muy bien informado y muy
expectante a los cambios que hay en el  mercado. 

La información esta l i teralmente en la
palma de la mano y encontrar una
alternativa es cuestión de segundos. 



01

COSTE

02 03 04

TIEMPODESCONOCIMIENTO INSEGURIDAD

¿Que impide a las empresas digitalizarse?



AHORA ES EL  MEJOR MOMENTO PARA LA
TRANSFORMACIÓN DIGITAL

El Kit Digital  es un programa de ayudas públ icas,  f inanciado
con los fondos “Next Generation UE” ,  para impulsar la

digital ización del  tej ido empresarial  español .

 “Bonos digitales” ,  de entre 2.000€ y 12.000€, para
implantar soluciones tecnológicas a través de los agentes

digital izadores.
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Ingenieros

641 661 002

Tiendas Online

Aplicaciones a medida

Desarrollo web

SERVICIOS

Informáticos

Redes Sociales

Posicionamiento

Web Corporativas

info@mgwebingenieros.com

SOMOS AGENTE DIGITALIZADORES
ADHERIDOS AL KIT DIGITAL


